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LHI Kapitalverwaltungsgesellschaft mbH 

I. Leitungs- und Eigentümerstruktur

(1) Wie viele Geschäftsleiter mit welchen Res-
sortverantwortlichkeiten gibt es in Ihrer KVG?

Der Geschäftsführung der LHI KVG gehören 
vier Personen an. Jens Kramer ist Sprecher der 
Geschäftsführung der LHI KVG. Er verantwortet 
in der gesamten LHI Gruppe die Ressorts 
Risikocontrolling und Compliance.

Die strategischen Assetklassen werden verantwortet von

Thomas Schober (Immobilien)

Franz Unterbichler (Erneuerbare Energien)

Markus Niedermeier (Aviation)

(2) Bitte beschreiben Sie – gerne auch unterlegt 
mit einem Konzernorganigramm – Ihre Eigentü-
merstruktur (familiengeführte Holding/Toch-
ter einer börsennotierten Gesellschaft/Joint 
Venture etc.).

Die LHI KVG ist eine hundertprozentige Tochter 
der LHI Leasing GmbH. Die LHI Leasing 
GmbH ist wiederum ein inhabergeführtes, 

mittelständiges Finanzdienstleistungsinstitut. 
Die Gruppenstruktur können Sie auf unserer 
Website erstehen. https://www.lhi.de/de/lhi-
group#unternehmensstruktur

(3) Seit wann sind die Geschäftsleiter in Ihrer Un-
ternehmensgruppe tätig? Bitte übermitteln Sie Le-
bensläufe mit Ausbildungs- und Erfahrungswegen.

Geschäftsführer (in Branche/LHI tätig)

Kramer (25 Jahre/6 Jahre)

Schober (26 Jahre/6 Jahre)

Unterbichler (17 Jahre/17 Jahre)

Niedermeier (11 Jahre/11 Jahre)

(4) Wie sind die Geschäftsleiter am Unterneh-
menserfolg beteiligt? (Beteiligung an der KVG? 
Variable Vergütungen? Anderes?)

Die Beteiligung am Unternehmenserfolg erfolgt 
ausschließlich über variable Vergütungen. Basis für 
die Berechnung ist der wirtschaftliche Erfolg der 
gesamten LHI Gruppe.

(5) Welche Persönlichkeiten konnten Sie für den 

Aufsichtsrat der KVG gewinnen? Wie sind die 
Eigner bei strategischen Entscheidungen ein-
gebunden?

Die Satzung der LHI KVG ist so angelegt, dass 
bei allen strategischen Fragestellungen zwingend 
der Aufsichtsrat in die Entscheidung mit 
einzubeziehen ist. Dem Gremium gehören an: 
Oliver Porr (Vorsitzender); Geschäftsführender 
Gesellschafter der LHI Leasing GmbH

Dr. Stefan Detig; Rechtsanwalt

Robert Soethe; Geschäftsführender Gesellschafter 
der LHI Leasing GmbH.

II. Kernkompetenz und Zielgruppe

(1) Welche Arten von Investmentvermögen 
wollen Sie anbieten und verwalten (offen/ge-
schlossen, OGAW/AIF, Assetklassen)? Welches 
Platzierungsvolumen streben Sie ab 2015 im 
Jahresdurchschnitt an?

Geschlossene Publikums-AIF und geschlossene 
Spezial-AIF, sowie Einzelmandate, die nicht 
nach KAGB reguliert sind. Wir gehen von einem 
Investitionsvolumen von größer 250 Millionen 
Euro p.a. aus.   

(2) Werden Sie unter dem KAGB neue Asset-
klassen/Fondskonstruktionen anbieten oder 
belassen Sie es bei den bewährten Assetklassen?

Die LHI KVG ist in den Assetklassen Immobilien, 
Erneuerbare Energien/Infrastruktur und Aviation 
aktiv. Änderungen der Assetklassen oder an den 

Grundstrukturen unserer Produkte sind nicht 
geplant.

(3) Bieten Sie neben der kollektiven Vermö-
gensverwaltung auch Nebenleistungen wie die 
Anlagevermittlung oder die Finanzportfoliover-
waltung an oder ist dies geplant?

Nein, es gibt auch keine Überlegungen in diese 
Richtung.

(4) Wird das Produktspektrum der KVG ergänzt 
durch weitere (nicht KAGB-regulierte) Finanzie-
rungslösungen in Ihrer Unternehmensgruppe?

Ja, die LHI Gruppe bietet für professionelle-/
semi-professionelle Investoren auch Investment-
produkte an, die nicht nach KAGB reguliert 
sind. Darüber hinaus konzipiert die LHI Gruppe 
individuelle Kundenlösungen zur Finanzierung 
von Großinvestitionen.

(5) Für welchen Anlegertyp sind Ihre Fonds- 
und Finanzierungslösungen gedacht? Bieten 
Sie interne KVG-Lösungen für professionelle 
regulierte Anleger an?

Unser Fondsangebot richtet sich vornehmlich 
an institutionelle Investoren. Bezogen auf das 
Investitionsvolumen ist das Publikumssegment 
deutlich kleiner. Dienstleistungen wie etwa „Service-
KVG“ bieten wir nicht an. Kunden der LHI Gruppe 
im Bereich der strukturierten Finanzierungen sind 
global tätige Großunternehmen und der deutsche 
Mittelstand.  

III. Asset- und Risikomanagementansatz

Die neuen KAGB-regulierten Kapitalverwaltungsgesellschaften sind Marktpartner, die bislang in der Öf-
fentlichkeit nicht aufgetreten sind. EXXECNEWS wird künftig schwerpunktmäßig über diese neuen Unter-
nehmen berichten. Wir beginnen mit einem Unternehmensporträt, sobald eine Genehmigung nach § 20 
KAGB erteilt wurde oder eine Registrierung nach § 44 KAGB erfolgt ist. Dazu übersenden wir der neuen 
KVG einen Fragebogen mit 25 Fragen „5 x 5 des KAGB-Managers“. Ergänzend bieten wir ein Gespräch an. 
EXXECNEWS hat in der Ausgabe 18/2015 vom 31.08.2015 auszugsweise über die KVG berichtet. An dieser 
Stelle veröffentlichen wir die vollständige Beantwortung der Fragen.



3| KVG-Portraits
LHI KAPITALVERWALTUNGSGESELLSCHAFT MBH 

5x5 Fragebogen
Die Antworten

(1) Haben Sie alle Geschäftsprozesse auf die 
KVG gebündelt oder bedienen Sie sich auch 
der Asset-management-/Revisionskompetenz 
von Schwestergesellschaften oder externen 
Dienstleistern? Haben Sie als KVG eine neue 
Gesellschaft gegründet oder eine bestehende 
herangezogen?

Innerhalb der LHI Gruppe wurde  die LHI KVG 
als  reiner Asset-, Portfolio- und Risikomanager für 
Alternative Investmentfonds in 2013 neu gegründet. 
Funktionen wie z. B. Revision, Compliance, IT, 
etc. sind an die LHI Leasing GmbH, die Anleger-
betreuung an die LHI Capital Management GmbH 
ausgelagert. 

(2) Verfolgen Sie eine einheitliche Geschäftsleiter-
benennung zwischen KVG und AIF oder setzen 
Sie Dritte als Geschäftsführer der AIF ein?

Die LHI KVG nimmt eine einheitliche Geschäfts-
leiterbenennung vor.

(3) Favorisieren Sie ein nachgelagertes (Risi-
komanagement überprüft Entscheidungen 
des Assetmanagements) oder gleichgelagertes 
(Asset- und Risikomanagement stimmen sich 
simultan ab) Modell?

Die LHI KVG favorisiert das gleichgelagerte Modell. 
Im Einzelfall kann aber das Nachlagerungsmodell 
zur Anwendung kommen.

(4) Haben Sie für die Funktionen der Internen 
Revision und/oder der Compliance gruppen-
weite Einheiten herangezogen/diese in der KVG 

gebündelt oder ausgelagert? Konnten Sie insbe-
sondere für Ihre Compliance-Struktur auf nach 
KWG/WpHG-regulierte Unternehmen Ihrer 
Unternehmensgruppe zurückgreifen?

Diese Funktionen wurden an die LHI Leasing 
GmbH ausgelagert. Die LHI Leasing GmbH 
wiederum ist ein nach KWG reguliertes 
Finanzdienstleistungsunternehmen.

(5) Welches Rendite-/Risikoprofil verfolgen Sie mit 
ihren AIF in den jeweiligen Geschäftssegmenten?

Das Risiko- Renditeprofil wird im institutionellen 
Geschäft für jeden AIF individuell gemeinsam mit 
den Investoren festgelegt. Im Publikumssegment 
verfolgen wir einen konservativen Investitions-
ansatz.

 IV. Vertrieb und Geschäftspartner
(1) Welche Vertriebskanäle wollen Sie bedienen?

Im institutionellen Geschäft erfolgt die Invest-
orenansprache über die LHI Capital Management 
GmbH. Im Publikumssegment erfolgt der 
Vertrieb über Sparkassen, Banken und freie 
Finanzdienstleister.

(2) Haben Sie eine separate Vertriebsgesellschaft 
eingerichtet oder die Vertriebskompetenz bei 
der KVG gebündelt? Wie unterstützen Sie Ihre 
Vertriebspartner?

Die Vertriebsgesellschaft innerhalb der LHI 
Gruppe ist die LHI Capital Management 
GmbH. Im Publikumssegment unterstützt die 
LHI ihre Vertriebspartner mit umfangreichen 

Angeboten wie Vertriebsmaterialien, Workshops, 
Webkonferenzen etc.

(3) Bieten Sie auch Direktvertrieb oder Private-
Placement-Lösungen (nach VermAnlG) an?

Die LHI Gruppe bietet insbesondere für professi-
onelle Investoren sowohl  Spezial AIFs, aber auch 
Individualkonzepte sowie Strukturen außerhalb 
des KAGB ś an. Die jeweilige Strukturierung folgt 
dabei den Anforderungen der Investoren.

(4) Haben Sie sich für eine Depotbank oder eine 
„alternative Verwahrstelle“ entschieden?

Als Verwahrstelle für die LHI KVG fungiert die 
Niederlassung München der Caceis-Bank France 
S.A. 

(5) Bieten Sie Ihre Leistungen auch – als Master-
KVG – Initiatoren ohne KAGB-Lizenz an?

Nein.

V. Transparenz und Haftung
(1) Wie informieren Sie Ihre Kunden/Anleger/
Vertriebspartner/professionelle Investoren über 
die Fondsperformance und Ihre Risikomanage-
mentstrategie?

Bezogen auf unsere Investmentprodukte erfolgt das 
gesamte Informationsmanagement (Versand von 
Unterlagen, Beantwortung telefonischer Anfragen 
etc.) über die LHI Capital Management GmbH. 
Private Investoren informieren wir über die Per-
formance der Investmentprodukte jährlich mittels 

Fondsportraits und Geschäftsberichten. Anlassbe-
zogene Anlegerinformationen werden auch unter-
jährig versandt. 
Professionelle und semi-professionelle Investoren 
erhalten von uns quartalsweise ein VAG-konformes 
Reporting. Darüber hinaus informieren wir diese 
Investorengruppe in Anlageausschusssitzungen, 
Workshops oder persönlichen Gesprächen über 
aktuelle Themen und Entwicklungen.

(2) Mit der KVG besteht nun ein zentraler 
Haftungsträger. Wo ist ihr Sitz? Wie hoch 
ist ihre Kapitalausstattung? Wann wurde 
sie ins Handelsregister eingetragen? Gibt 
es einen Beherrschungs- oder Ergebnisab-
führungsvertrag? Wie wollen Sie die 
Haftungsrisiken – insbesondere aus Prospekt-
fehlern – im Risikomanagement der KVG 
steuern?

Die LHI KVG hat ihren Sitz in Pullach i. Isartal. 
Das Gesellschaftskapital beträgt drei Millionen 
Euro. Es besteht ein Ergebnisabführungsvertrag 
mit der LHI Leasing GmbH.

Zur Vermeidung von Prospektfehler wurde ein 
Qualitätssicherungssicherungsprozess implementiert, 
der u.a. auch eine externe Prospektprüfung umfasst. 
Darüber hinaus besteht für alle Einheiten der LHI 
Gruppe ein umfassender Versicherungsschutz 
(Vermögens-schadenhaftpflicht, D&O, E&O etc.).

(3) Werden Sie auch in Zukunft Leistungsbilanzen 
für die von Ihnen verwalteten Fonds erstellen? 

Die LHI hat sich für ein externes Rating 
entschieden (Asset-Management-Rating). Das 
Ratingurteil umfasst unter anderem auch die 
Performance unserer Investitionsprodukte. 
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Insgesamt halten wir ein extern erstelltes Ratingurteil 
für aussagekräftiger als Leistungsbilanzen oder 
Performanceberichte und verzichten daher auf 
die Veröffentlichung von solchen Formaten. 

(4) Gibt es auf Ihrer Homepage einen Investor-Bereich 
mit grundlegenden und aktuellen Informationen zu 
den Fonds oder kommunizieren Sie postalisch/direkt 
mit Ihren Kunden und Anlegern? Wie informieren Sie 
die Presse?

Die LHI-Website bietet umfassende Informationen zur 
LHI Gruppe und ihrem Produktangebot. In geschützten 
Login-Bereichen können Anleger und Vertriebspartner 
Informationen zu unseren Publikums-AIF einsehen. 
Darüber hinaus kommunizieren wir regelmäßig auch 
postalisch mit unseren Anlegern.

Investoren, die in unsere Spezial-AIF-Produkte investiert 
sind, informieren wir direkt. Eine Kommunikation über 
LHI-Website erfolgt nicht.

(5)Sind Beiratsstrukturen –beispielsweise für 
professionelle Anleger oder für sachkundige 
Privatanleger – Bestandteil Ihrer Geschäftsstrategie?

Bei Gestaltungen mit professionellen Investoren 
wird typischerweise ein Anlageausschuss oder ein 
Beirat installiert. Im Publikumsbereich können die 
Gesellschafter einen Beirat wählen. 

Stand: 22.06.2018


