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ELTIF-Reporting:

slransparent, aber nicht a prima vista ...

Wie erfolgreich sich Kapitalanlagen entwickelt
haben, kann nur im Nachhinein beurteilt wer-
den - durch (testierte) Jahresabschliisse. Und
die miissen den Investoren zur Verfiigung ste-
hen. Kein Problem bei deutschen alternativen
Investmentfonds (AIF). Als inlandische Unter-

Wie sieht es aber bei den ELTIFs aus, den
European Long Term Investment Funds, die
durch die ,,ELTIF-2.0-Verordnung" im wach-
sendem Umfang auch privaten Anlegern zu-
ganglich sind?

Zur Dimension: Europaweit verwalteten ELTIFs
Ende vergangenen Jahres rund 34 Milliar-
den Euro. So die unabhangige Ratingagentur
Scope: Deutsche Investoren hatten rund 4,4
Milliarden Euro in ELTIFs angelegt. klima-
Vest, der gréBte in Deutschland angebotene EL-
TIF, berichtet ein Fondsvolumen von knapp 1,8
Milliarden Euro. Uber 30.000 Anleger hatten in
den Fonds investiert, so der klimaVest-Jahres-
bericht 2024/2025, was einer durchschnitt-
lichen Anlagesumme pro Anleger von 60.000
Euro entspréche. Uber die Zahl der Anleger, die
bislang in ELTIFs investiert haben, und deren
durchschnittliche Anlagesumme gibt es derzeit
keine veroffentlichten Zahlen. Bei einer — ange-
nommenen Durchschnittsanlage von 25.000 Euro
waren dies beachtliche rund 175.000 Anleger
(eine KI-Abfrage schatzt die Anlegerzahl ,im
niedrigen sechsstelligen Bereich"). Bis Ende 2028
sei ein europaisches Marktvolumen zwischen
70 und 80 Milliarden Euro realistisch, schatzt
Scope - mit einigen Hunderttausend Anlegern.

Zum ELTIF-Reporting-Report: Wie und wo
mussen ELTIFs Anlegern Uber ihre Entwicklung,
ihre Ergebnisse, ihre Anlageperformance Rechen-
schaft ablegen? EXXECNEWS fragte Rechtsan-
walt Jens Kretzschmann von der Berlin Kanzlei
YPOG. Seine Ubersicht lesen Sie auf Seite 4 dieser
Ausgabe: Jahresberichte sind verpflichtend, Halb-
jahresberichte und sonstige unterjahrige Fonds-

nehmen miissen die Jahresberichte der Kapi-
talverwaltungsgesellschaften und ihrer Fonds
im Bundesanzeiger und Unternehmensregister
verdffentlicht werden. Die aktuellen und histo-
rischen Berichte sind auf einem Blick auch in
den DFPA-Infopools einsehbar.

Das Ergebnis: Die untersuchten Websites pra-
sentieren umfassende und aktuelle Informationen
Uber die Performance ihrer jeweiligen ELTIFs.

Ein groBer Unterschied zu den deutschen AIF:
Bei ihnen obliegt die Bewertung des Vermdégens
unabhdngigen Gutachtern - insbesondere bei Im-
mobilien. Dagegen erfolgt bei den untersuchten
ELTIFs die Bewertung durch den AIFM, durch die
Verwaltungsgesellschaft des Fonds. EXXECNEWS
sieht darin durchaus das Potenzial flr Interes-
senkonflikte.

Die Berichterstattung Uber die Jahresberichte
der ELTIFs wird kiinftig Bestandteil der Bericht-
erstattung von EXXECNEWS und auf DFPA dar-
stellen — auch im Vergleich zu den urspriinglichen
Verkaufsunterlagen wie Prospekt und Basisinfor-
mationsblatt.

Es folgt die Zusammenfassung der Perfor-
mance-Berichterstattung der fiinf unter-
suchten ELTIFs:
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AC One Planet ELTIF

Neben Halbjahres- und Jahresberichten informiert
der AC One Planet ELTIF, ein ELTIF der Assetklasse
,Erneuerbare Energien®, seine Anleger auf seiner
Website https://www.ac-one-planet-eltif.de/ auch
durch monatliche Newsletter und Factsheets. Sie
berichten Uiber das aktuelle Fondsvermdégen, die
Wertentwicklung und das aktuelle Anlage-Porfo-

informationen héaufig, aber
freiwillig. Jahresberichte sind
Anlegern auf Wunsch schriftlich
zu Ubermitteln - oder stehen
abrufbar auf den ELTIF-Websites
zur Verfligung.

EXXECNEWS machte die Probe
aufs Exempel und untersuchte
die Berichterstattung von finf
ausgewahlten ELTIFs - der Com-
merzbank-Gruppe zurechenba-
re Erneuerbare-Energie-Fonds,
einem Private-Equity-Fonds von
Hansalnvest, eine der groBten
Kapitalverwaltungsgesellschaf-
ten Deutschlands, und zwei Inf-
rastruktur-ELTIFs von SwissLife
und der genossenschaftlichen
Union Investment.

One Planet ELTIF

Simon Laier, Senior Fund Manager AC

lio. Alle bisher erschienenen
Ausgaben wurden veroffent-
licht und zum Download bereit-
gestellt.

Bislang wurden der Halbjahres-
bericht 2024 (bis 30. Juni 2024),
der Jahresbericht 2024 (bis 31.
Dezember 2024) und der Halb-
jahresbericht 2025 (bis 30. Juni
2025) auf der Website des ELTIF
_ veroffentlicht.

Jahresbericht
Er enthallt den Bericht des Port-
foliomanagers, der Aquila Capi-
tal Investmentgesellschaft mbH,
Zweigniederlassung Luxemburg,
und den Bericht des Abschluss-
prufers, der KPMG Audit S.a.r.l.,

Fortsetzung auf Seite 2
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Luxembourg, sowie den Jahresabschluss mit der Vermoégens-
uibersicht, die Ertrags- und Aufwandsrechnung, die Aufstellung
und Entwicklung der Anteile und ihres Nettoinventarwertes (NAV)
und die Erlauterungen zum Jahresabschluss.

Neben Makro-Parametern wie die Entwicklung des europaischen
Strommarktes beschreibt der Bericht des Portfoliomanagers detail-
liert auf die Portfolio-Zusammensetzung und Fonds-Aktivitaten. So
entfielen 51 Prozent der Investitionen auf Batteriespeicher,
19 Prozent auf Wind- und 18 Prozent auf Solar-Investments.
Frankreich mit 37 Prozent der dort getatigten Investitionen und
Deutschland mit 36 Prozent dominierten die geografische Vertei-
lung der Investments. Seit dem Fonds-Start habe der Fonds eine
Rendite von 4,6 Prozent (gemal der BVI-Methode) erzielt, schlieBt
der Bericht.

Die Vermdgensibersicht zum Ende des Jahres 2024 weist in den
wesentlichen Positionen Forderungen gegeniiber verbundene
Unternehmen in Héhe von 107,9 Millionen Euro und Schuld-
verschreibungen in Hoéhe von 19,5 Millionen Euro aus. Bei dem
verbundenen Unternehmen handelt es sich um die One Planet
InvestmentS.a.r.l. (,,Holdco"), deren alleiniger Anteilseigner der
ELTIF ist. Zugrunde liegt eine Kreditlinie, die mit 7,5 Prozent jahrlich
verzinst wird. Ohne dass dies im Jahresbericht 2024 ausdriicklich
vermerkt wurde, agiert Holdco als Zwischengesellschaft fiir die
beschriebenen ELTIF-Investitionen. Die Schuldverschreibun-
gen wurden in Hohe von 18,5 Millionen Euro von der Emittentin
Condor Projects VI S.a.r.l. erworben.

Bewertung

Der Nettoinventarwert (NAV) wurde im Jahresbericht 2024 mit rund
132 Millionen Euro ausgewiesen, was einem NAV von 104,6 Euro flr
Anteile der Klasse OIF S und 101,08 der Klasse OIF R entspricht.
Die Vermdégenswerte des ELTIF wurden ,,gemal der Bewertungs-
richtlinie des Fonds zum Zeitwert (Fair Value) bewertet, der
vom AIFM sorgfaltig und nach Treu und Glauben geschatzt®. AIFM
des Fonds ist die luxemburgische Kapitalverwaltungsgesellschaft
Alter Domus Management Company S.A. mit derzeit rund 3,9
Billionen US-Dollar unter Verwaltung.

EXXECNEWS
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Die Vermdégenslbersicht, vergleichbar einer Bilanz, weist we-
sentliche Vermoégensgegenstande (Mehrheitsbeteiligungen und
Forderungen an Gesellschaften) in Hohe von 1,67 Milliarden Euro
aus. Im Beteiligungsverzeichnis, integraler Bestandteil des
Jahresabschlusses, werden diese detailliert erlautert. Das Net-
tofondsvermdégen wurde mit knapp 1,67 Milliarden Euro ermittelt,
was einem Anteilswert von 110,48 Euro pro Anteil entspricht.

Bewertung

Die Bewertung der Vermdgens-
gegenstande erfolgt gemaB den
Grundsdatzen fiir die Kurs-
und Preisfeststellung der
Bewertungsrichtlinie der
Verwaltungsgesellschaft.
Anteile an verbundenen Un-
ternehmen, Beteiligungen,
Wertpapieren und sonstigen
Finanzinstrumenten des Anla-
gevermogens werden bei der
erstmaligen Erfassung mit den
Anschaffungskosten einschlieB3-
lich der Nebenkosten angesetzt.
Die Folgebewertung bildet den
beizulegenden Zeitwert (Fair
Value) ab.

Timo Werner, Fondmanager des klima-
Vest ELTIF

Zum Zwecke der Bewertung von Vermdgenswerten im Infrastruk-
tursektor, Immobilien, Mobilien und vergleichbaren Rechten bestellt
die Verwaltungsgesellschaft einen unabhangigen Sachverstan-
digen. Der vom unabhangigen Sachverstandigen erstellte Bewer-
tungsnachweis (Gutachten oder Bewertungsdokumentation) wird
vom Bewertungsausschuss der Gesellschaft plausibilisiert bezie-
hungsweise validiert und bildet die Grundlage fiur die Bewertung des
Vermdgensgegenstandes. Die Gesellschaft nimmt die Bewertung
eigenverantwortlich durch ihren Bewertungsausschuss vor -
auf Grundlage des vom unabhangigen Sachverstandigen erstellten
Bewertungsnachweises.

coMMERZ REAL €9

klimaVest ELTIF

Hinsichtlich der Entwicklung des klimaVest ELTIF, ebenfalls ein
ELTIF der Assetklasse ,,Erneuerbare Energien®, gibt seine Website
https://klimavest.de/ neben dem ,Fondsfactsheet 04/2026" die
Jahres- und Halbjahresberichte vom 01. September 2023 bis zum
28. Februar 2026 wieder. Im ,Archiv® kdnnen die Berichte bis
2021 zurickverfolgt werden. Verwaltet wird der ELTIF von der
luxemburgischen Kapitalverwaltungsgesellschaft (AIFM) Commerz
Real Fund Management S.a.rl.l.; Anlageberater ist die Commerz
Real AG, Wiesbaden.

Das ,Fondsfactsheet 04/2026" gibt einen aktuellen Uberblick tiber
den ELTIF mit seinem Fondsvermdgen von 1.784,63 Millionen
Euro und sein Anlageportfolio: 36,2 Prozent der Investitionen ent-
fallt auf den Sektor ,Wind onshore" und 24,9 Prozent auf Stromnetz-
Investments. Regional liegt der Schwerpunkt mit 42,4 Prozent in
Deutschland, gefolgt von Finnland mit 20,5 Prozent.

Jahresbericht

Der Bericht der Geschaftsfihrung im Jahresbericht umfasst 30
Seiten und geht detailliert auf die Portfoliostruktur und die
Fondsaktivitdten ein. Betont wird die MarkterschlieBung in Irland
und Frankreich wie auch die Fortschritte bei Projektentwicklungen
in Spanien, Schweden und Deutschland. Bestehende Anlagen er-
zeugten 1.161,52 GWh Energie, was der Stromversorgung von
235.526 Haushalten pro Jahr entsprache. Alle Investments wurden
zum Stichtag indirekt Gber Beteiligungsgesellschaften gehalten.

Zum Stichtag des Jahresberichts 2024/2025 (31. August 2025) =

betrug die Bruttoliquiditatsquote des klimaVest 24,56 Prozent des
Nettofondsvermdégens. Bei einem Gesamtkreditvolumen von
502,5 Millionen Euro, verteilt auf 17 Bankkredite, weist der ELTIF
eine Fremdfinanzierungsquote von 22,9 Prozent auf. Tabellarisch
erldutert das Vermdégenswertverzeichnis detailliert die 43 Anlagen
(32 davon Windparks) des klimaVest ELTIF.

S
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Porta Equity ELTIF

Die Website www.portaequity.de des Anlageberaters Porta Equity
vermittelt keine fur die Entwicklung des Porta Equity ELTIF, ein EL-
TIF der Assetklasse ,Private Equity", relevanten Information. Diese
sind Uber die Website der Kapitalverwaltungsgesellschaft Han-
salnvest https://fondswelt.hansainvest.com/de/fonds/details/3777
erhaltlich. Neben den Verkaufsunterlagen (Prospekt und Basisin-
formationsblatt) stehen dort ein Factsheet zum Fonds sowie der
Jahresbericht zum 31. Marz 2025 und der Halbjahresbericht zum
30. September 2025 zum Download zur Verfligung. Verwaltet wird
der ELTIF von der luxemburgischen Kapitalverwaltungsge-
sellschaft (AIFM) Hansalnvest Lux S.A.; Anlageberater ist
die Porta Equity GmbH, Schwabisch Hall.

Das Factsheet (Stand: 30. April 2026) vermittelt einen Fonds-
Uberblick und weist neben anderen Fonds-Kennziffern und ins-
besondere Hinweise auf Laufzeit und Rickgabemdglichkeiten

ein Gesamtfondsvermogen
in Hohe von 7,56 Millionen
Euro aus. Kurz beschrieben
wird auch der Fondsberater
Dr. Christof Schlindwein, Ge-
schaftsfuhrer der Porta Equity
GmbH.

Jahresbericht

Ausweislich des Jahresberich-
tes wurden zwei Zielfonds-
investitionen vorgenommen,
namlich in den ,,RCP Direct IV",

ein von RCP Advisors aufge-
legter US-amerikanischer Co-
Investmentfonds, in Hohe von
5,1 Millionen US-Dollar und in
den ,Unigestion Direct I1I SCS-
SICAV-RAIF - Global Compart-

Fortsetzung auf Seite 3

Dr. Christof Schlindwein, Fondsbe-
rater und Geschaftsfihrer der Porta
Equity GmbH
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ment" in Hohe von 1,0 Millionen Euro. Der ,Unigestion" investiert
in Unternehmen, die in sieben langfristigen Themenbereichen
tatig sind, darunter Energiewende, Ernahrung, Gesundheitswesen,
Ressourceneffizienz und Zukunft der Arbeit.

81,24 Prozent der Vermoégensaufstellung entfallen auf die vorge-
nommenen Investments, 39,44 Prozent auf Liquiditatsanlagen. Die
Fremdfinanzierungquote wird im Jahresbericht mit 24,04
Prozent ausgewiesen. Das Nettofondsvermdgen wurde im Jah-
resbericht (Stand: 31. Marz 2025) mit knapp 6,9 Millionen Euro
ermittelt, was einem NAV pro Anteil von 106,53 Euro entsprach
(Anteilsklasse P).

Bewertung

Bdrsennotierte oder an anderen regulierten Markten gehandelte
Wertpapiere oder Anlageinstrumente werden anhand des aktuellen
verfligbaren veroffentlichten Borsen- oder Marktwerts bewertet;
Investments in Zielfonds werden anhand der letzten jeweils ver-
fiigbaren Bewertung des Zielfonds (abziglich latenter Steuern)
bewertet, der von der Verwaltungsgesellschaft sorgfaltig und nach
Treu und Glauben geschatzt.

EXXECMEVWS 3
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zum Jahresabschluss (,Notes to the Financial Statements"). Die
Bewertung der Vermdgensgegenstande, ihr ,fair value", wird durch
den AIFM, der Verwaltungsgesellschaft Swiss Life Asset Managers
Luxembourg nach Treu und Glauben vorgenommen.

e
SwissLife

SwissLife Privado Infrastructure ELTIF

Seine Website https://de.privado-infrastructure.com/de/home.html
beschreibt umfassend den SwissLife Privado Infrastructure ELTIF
der Assetklasse , Infrastructure®. Neben diversem Marketingmateri-
al, Prospekt und Basisinformationsblatt, dem Halbjahresbericht per
30. Juni 2025 und dem Jahresbericht per 31. Dezember 2025
(beides nur in englischer Sprache) sind ,Quarterly News" und
Fonds-Factsheets abrufbereit. Angeboten wird der ELTIF von Swiss
Life Asset Managers Luxembourg; Anlageberater ist die Swiss Life
Asset Management AG.

Das Factsheet (Anteilsklasse A EUR per 30. April 2026) vermittelt
den aktuellen Uberblick Gber den ELTIF: So belduft sich das Net-
tofondsvermogen (NAV) auf 238, 2 Millionen Euro, was einem
NAV pro Anteil von 112,0 Euro
entsprache. Schwerpunkte der
Investitionen sind der Bereich
Soziale Infrastruktur (28,63
Prozent), Kommunikation
(27,56 Prozent) und Transport
(17,68 Prozent). Genannt wer-
den die wichtigsten Invest-
ment-Holdings, teilweise
auf einer ,look-through-
basis", bei denen die Unter-
nehmen benannt werden, die
Uber Zwischengesellschaften
eingegangen wurden. So zahlt
mit 13,83 Prozent des Netto-
vermoégens die Beteiligung an
dem ,Swiss Life Funds (LUX)
ESG Global Infrastructure Op-
portunities III" zu den gréBten
Holdings des ELTIFs.

Holger Matheis, CEO von SwissLife
Asset Managers Deutschland

Jahresbericht

Der Jahresabschluss umfasst Vermdégensubersicht (,,Statement of
Net Assets™), die Ertrags- und Aufwandsrechnung (,,Statement
of Operations™), die Entwicklung des Nettoinventarwertes (NAV)
(,Statement of Change in Net Assets") und die Erlauterungen
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UniPrivatmarkt Infrastruktur ELTIF

Die Website des UniPrivatmarkt Infrastruktur ELTIF https://www.
union-investment.de/fonds/uniprivatmarkt_infrastruktur_eltif-
LU2669726957-fonds-A3ETCS/?portrait=4 (Stand: 30. April 2026)
gibt bereits einen aktuellen Uberblick tiber den ELTIF: Die mit
seinem Fondsvermogen von aktuell 283,91 Millionen Euro
im Wesentlichen tiber Co-Investments gehaltenen Infrastrukturin-
vestitionen haben ihren Schwerpunkt mit 26,13 Prozent im Bereich
Versorgung, mit 21,68 Prozent im Bereich Transport und mit 18,35
Prozent im Bereich Energie.

Verwaltet wird der UniPrivatmarkt Infrastruktur ELTIF von der
Union Investment Luxemburg S.A.; als Anlageberater fur die
illiguiden Investments agiert
die Mercer Alternatives AG,
Ziirich, ein global tatiger Spe-
zialist fir alternative Anlagen.
Neben den Verkaufsunterlagen
stellt die Website den Jahres-
bericht per 30. Juni 2025 und
einen Halbjahresbericht per 31.
Dezember 2025 zum Download
zur Verfligung.

Jahresbericht

Der Jahresbericht umfasst ne-
ben dem Bericht des AIFM, der
Verwaltungsgesellschaft Union
Investment Luxemburg S.A.
unter anderem die erforderliche
Vermodgensaufstellung, die Er-
trags- und Aufwandsrechnung,
die Ermittlung des Nettofondsvermdégens und gibt eine Ubersicht
uber die gezeichneten Investitionen. Zum Stichtag 30. Juni
2025 wurden 49,68 Prozent des Fondsvermdgens als Bankgutha-
ben gehalten.

Jeffrey Dissmann, Leiter Investments
Mercer Deutschland GmbH

Bewertung

Die Infrastruktur-Investments werden zum Zeitwert auf Ba-
sis des Nettoinventarwertes des letzten verfligbaren Capital
Account Statements der Zielfonds und Co-Investments, gegebe-
nenfalls unter Bertcksichtigung von Kapitalflissen zwischen dem
Datum des Capital Account Statements und dem Bewertungs-
stichtag, bewertet.

Abschlusspriifung

Die Jahresabschlisse des AC One Planet ELTIF, des klimaVest EL-
TIF und des Porta Equity ELTIF wurden vom Abschlusspriifer, dem
Jréviseur d’entreprises agréé", KPMG Audit S.a.r.l., Luxembourg,
ohne Einschrankungen bestatigt: Sie wiirden , ein den tatsachlichen
Verhaltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens- und Finanzla-
ge" vermitteln. Dasselbe Testat erteilte PricewaterhouseCoopers
Assurance, Société coopérative, Luxembourg, die die Abschliisse
des SwissLife Privado Infrastructure ELTIF und des UniPrivatmarkt
Infrastruktur ELTIF priften. ¢

Fortsetzung auf Seite 4
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Publizitatspflichten in Deutschland vertriebener ELTIF

Ohne vorherige Veroffentlichung eines Prospekts diirfen
ELTIF-Anteile in der Europdischen Union nicht vertrieben
werden; fiir den Vertrieb an Kleinanleger ist zusatzlich ein
Basisinformationsblatt (KID) nach der PRIIPs-Verordnung
erforderlich.

Prospekt und Basisinformationsblatt (KID)

Der Prospekt muss unmissverstandlich auf Illiquiditat, Lauf-
zeitende, Rickgaberechte, Ausschittungsgrundsatze, Absiche-
rungspolitik und die Risiken von Sachwertanlagen hinzu-
weisen. Alle direkt oder indirekt vom Anleger zu tragenden
Kosten in Errichtungskosten, Erwerbskosten, Verwaltungs- und
erfolgsabhdngige Kosten, Vertriebskosten sowie sonstige Kosten
sind im Prospekt zu gliedern und das Gesamtkostenverhéaltnis
auszuweisen.

Das KID ist vor dem Vertrieb an Klein-

Berbarer Vermdgenswerte vor.

Daruber hinaus erganzt die ELTIF-Verordnung diesen Katalog
produktspezifisch: Gefordert wird zusatzlich eine Kapitalfluss-
rechnung, Informationen Uber Beteiligungen an Instrumenten,
in die Haushaltsmittel der Union eingeflossen sind, Angaben
zum Wert der einzelnen qualifizierten Portfoliounternehmen
sowie anderer Vermdgenswerte einschlieBlich der eingesetzten
Finanzderivate und Informationen Uber die Rechtsraume, in
denen die ELTIF-Vermégenswerte belegen sind.

Halbjahres- und Quartalsberichte

Die Erstellung von Quartals- oder Halbjahresberichten sieht die
ELTIF-Verordnung nicht vor. Dennoch kann in der Praxis be-
obachtet werden, dass ELTIF-Manager diesem Marktbediirfnis
zunehmend nachkommen und auch ohne gesetzliche Anforderung
entsprechende viertel- oder halbjéhrige Berichte veroffentlichen.

anleger zu erstellen und diesen recht-
zeitig vor Vertragsschluss auszuhandi-
gen. Es darf drei DIN-A4-Seiten nicht
Uberschreiten und ist bei wesentlichen
Anderungen zu aktualisieren. Inhaltlich
schreibt das Unionsrecht klare Mindest-
anforderungen vor: den synthetischen
Risikoindikator (Skala 1 bis 7), Leistungs-
szenarien, eine vollstandige Kostenauf-
stellung sowie Angaben zu empfohlener
Haltedauer und Zielanleger.

Jahresbericht

Der AIFM [Anm. d. Red.: AIFM ist die Ab-
kdrzung fur ,Alternative Investment Fund
Manager", den Verwalter alternativer In-
vestmentfonds, im deutschen Sprachge-
brauch: Kapitalverwaltungsgesellschaft
(KVG)] hat fir jeden verwalteten ELTIF
spatestens sechs Monate nach Ablauf
des Geschdftsjahres einen Jahresbericht zu erstellen und der
BaFin auf Verlangen vorzulegen. Anlegern ist er auf Anfrage
zuganglich zu machen, Kleinanlegern auf Wunsch kostenlos in
Papierform.

Jens Kretzschmann

Der Mindestinhalt ergibt sich aus einem zweigliedrigen Rah-
men: Art. 22 Abs. 2 AIFMD, die EU-Richtlinie ber die Verwalter
alternativer Investmentfonds, schreibt Bilanz oder Vermo-
gensiibersicht, Ertrags- und Aufwandsrechnung, Tatig-
keitsbericht, Angaben zu wesentlichen Anderungen nach dem
Stichtag, Vergltungsangaben sowie den Anteil schwer verau-

Bewertung des Nettoinventarwerts
Bei offenen ELTIF ist der Nettoinventar-
wert (NAV) je Anteil bei jeder Ausgabe
oder Zeichnung oder Ricknahme oder
Annullierung von Anteilen zu berechnen,
mindestens jedoch einmal jahrlich.
Bei geschlossenen ELTF ist sowohl die Be-
rechnung des NAV als auch die Bewertung
der Vermdégensgegenstande mindestens
einmal jahrlich vorgeschrieben, allerdings
muss sie ebenfalls bei Erhéhung oder He-
rabsetzung des Gesellschaftsvermdgens
des ELTIF erfolgen.

Die Bewertung selbst folgt den allge-
meinen Vorgaben der AIFMD und des
KAGB (Kapitalanlagegesetzbuch), insbe-
sondere den Anforderungen an eine faire,
transparente und konsistente Bewertungs-
methodik.e

iehmen

Foto: Unte!

Jens Kretzschmann ist Rechtsanwalt und Steuerberater. Er ist Partner der Kanzlei
YPOG in Berlin. Seine Schwerpunkte: steuerliche Strukturierung, aufsichtsrechtliche
Beratung, Erstellung von Fondsdokumentationen sowie Verhandlungen zwischen Investor
und Initiator. Er ist zudem Herausgeber eines Kommentars zum Investmentsteuerge-
setz (InvStG) im Verlag Otto Schmidt. Im ,Jahrbuch der deutschen Anlageberatung
2026" (erscheint am 17. August 2026) wird Jens Kretzschmann ausfihrlich auf die
Publizitatspflichten in Deutschland angebotener ELTIFs eingehen.

% %% EDITORIAL

s~ertrauen ist gut, Kontrolle ist besser®.

Diese Weisheit wird Lenin zugeschrieben. Der Spruch soll-
te auch der Leitfaden bei der Kapitalanlage sein, sofern
Kontrolle moglich gemacht wird.

Nach den unguten Erfahrungen mit misslungenen Investments
bei Kommanditbeteiligungen mit und ohne Steuervorteilen in
den achtziger Jahren und dem Hype mit Packages von Bonds
zu Beginn des 21. Jahrhunderts ist das Lenin-Postulat in diesen
Tagen eine conditio sine qua non flr Investitionen in das neue
Anlagevehikel ,ELTIF".

Die Kontrolle von ELTIF-Investments mag mit professioneller
Expertise von institutionellen Investoren durchaus funktionieren,
aber hat ein Nicht-Experte Uberhaupt eine Chance nachzusehen,
was aus seiner Kapitalanlage im Zeitablauf wird oder geworden ist?

Diesem Problemkomplex sind wir nachgegangen. Rechtsan-
walt Jens Kretzschmann hat den umfangreichen Katalog von
Reporting-Pflichten aufgezeigt: Diesen Katalog haben wir in
dieser Ausgabe prasentiert und werden ihn noch detaillierter im
Jahrbuch der Anlageberatung 2026 beschreiben.

Ich gebe zu, dass ich mit extremer Skepsis an diesen Katalog
herangegangen bin: Wenn Initiatoren, die Kapital suchen, in

ihren Verkaufsinformationen die Risikoqualifizierung (Chance
auf Totalverlust) ihrer Offerte selbst qualifizieren und einordnen
dirfen, und wenn die Assetwerte des Investments vom Mana-
ger des ELTIF ohne nachgewiesene Ausbildung, das zu kénnen,
selbst ,nach Treu und Glauben™ bestimmt werden dirfen, dann
kann doch etwas nicht stimmen. Dachte ich. Diese Einschatzung
muss ich korrigieren.

Das Reporting-Instrumentarium der Finanzinstitutionen, die
sich ELTIFs auch fir Kleinanleger ausdachten, verlangen von
den Emittenten die Bereitstellung von niitzlichen, vollstandigen,
aktuellen und korrekten Unterlagen, die auch Vergleiche ,Geplant
vs. Erreicht™ ermdglichen.

Die Priifung dauert, erfordert Kenntnisse, aber wird klap-
pen. Ein ELTIF kann also durchaus transparent sein, aber

nicht a prima vista ...
(e

Dr. Dieter E. Jansen,
EXXECNEWS-Herausgeber
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reconcept begibt WindEnergie-Anleihe

Die reconcept Gruppe, Projekt-
entwickler Erneuerbarer Energien
und Anbieter nachhaltiger Geldan-
lagen, setzt auch in Deutschland
wieder verstarkt auf Windenergie
und begibt mit dem ,reconcept
WindEnergie Deutschland I" ei-
nen neuen Bond. Das festverzins-
liche Wertpapier hat ein Volumen
von bis zu zehn Millionen Euro und
bietet bei sieben Jahren Laufzeit
. Karsten Reetz

einen Kupon von 7,25 Prozent pro

Jahr bei halbjahrlicher Auszahlung.

Der Emissionserlds wird insbesondere fur den Erwerb von Projekt-
rechten im Windbereich verwendet. Geplant sind die Entwicklung
neuer Windparks sowie das Repowering bestehender Windener-
gieanlagen durch leistungsstarkere Turbinen. Erganzend kénnen
auch Batterieenergiespeicher integriert werden. Der regionale
Schwerpunkt liegt auf Nord- und Ostdeutschland. reconcept ent-
wickelt die Projekte in der Regel bis zur Baureife und verauBert die
Projektrechte anschlieBend an Dritte. Der Ausbau der Windenergie
gelte als entscheidender Hebel fiir das Gelingen der Energiewende in
Deutschland. Bereits heute sei Windkraft die wichtigste Stromquelle
des Landes. Gleichzeitig steige der Strombedarf durch Elektrifizie-
rung, Digitalisierung und den Ausbau von Rechenzentren deutlich
an. Um das politische Ziel eines Anteils von 80 Prozent Erneuer-
baren Energien am Stromverbrauch bis 2030 zu erreichen, misse
der Ausbau der Windenergie daher weiter beschleunigt werden.
Karsten Reetz, geschaftsfihrender Gesellschafter der reconcept
GmbH, erklart: ,Die Rahmenbedingungen fir die Windenergie ha-
ben sich in Deutschland deutlich verbessert. Gleichzeitig wdchst
der Bedarf an griinem Strom durch Elektrifizierung, Digitalisierung
und den Ausbau von Rechenzentren dynamisch. Mit unserer neuen
Anleihe wollen wir dieses Marktumfeld gezielt nutzen, um zuséatzli-
che Windenergieprojekte in Deutschland voranzutreiben." (DFPA/
LJH) @ www.reconcept.de

Janus Henderson baut Private-Credit-Angebot aus

Nach der Ubernahme der Beteiligung am globalen Private-Credit-
Manager Victory Park Capital (VPC) im Oktober 2024 erweitert
Janus Henderson den Zugang zu ausgewahlten VPC-Strategien
fir Anleger in der gesamten EMEA-Region (Europe, Middle East,
Africa). Kiinftig stehen dort die beiden spezialisierten Private-Cre-
dit-Strategien ,,Asset Backed Opportunistic Credit Strategy™
und ,Legal Credit Strategy™ zur Verfiigung. Die ,Asset Backed
Opportunistic Credit"-Strategie bietet Investoren ein diversifiziertes
Portfolio vorrangig besicherter, durch Vermégenswerte gedeckter
Kredite, die durch resiliente, kurzfristige Sicherheiten aus verschie-
denen Sektoren wie der Forderungsfinanzierung, Sachwerten und
Intellectual Assets unterlegt sind. Die , Legal Credit"-Strategie, ein
Teilbereich der Asset-Backed-Finance-Strategie von VPC, bietet
Investoren Zugang zu einem differenzierten, vorrangig besicherten,
durch Vermdgenswerte gedeckten Kreditportfolio mit Schwerpunkt
auf der Rechtsbranche. Die Finanzierung erfolgt Gber hochstruk-
turierte, regressfahige Kredite, die durch diversifizierte Pools von
Rechtsforderungen besichert sind und Uber Versicherungsmerk-
male sowie robuste Kreditverbesserungen unterstitzt werden.

,Asset-Backed-Finanzierungen sind ein differenziertes Segment von
Private Credit und bieten strukturelle Absicherungen sowie kiirzere
Laufzeiten in einer Zeit, in der Investoren mit erhéhter Volatilitat
und ldangerfristig héheren Zinsen
konfrontiert sind", sagt Brendan
Carroll, Co-Founder und Senior
Partner bei Victory Park Capital
(VPC). Sie wurde 2007 gegriindet
und hat ihren Hauptsitz in Chicago.
Das Unternehmen ist auf Asset-Ba-
cked-Finanzierungen spezialisiert
und investiert in eine Vielzahl von
Branchen, Regionen und Sektoren,
darunter Forderungsfinanzierun-
gen, Sachwerte und Intellectual
Assets. Zu seinem Leistungsspek-
trum gehoren zudem Legal Credit
sowie die maBgeschneiderte Beschaffung und Verwaltung von
Anlagen fir Versicherungsgesellschaften. Seit seiner Griindung hat
das Unternehmen mehr als 11,6 Milliarden US-Dollar in tber 240
Investitionen getatlgt (DFPA/MB) 4 www.janushenderson.com

Brendan Carroll
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Deka erweitert Produktpalette um zwei aktiv
gemangte Themenfonds

Die Immobilien-Investmentgesellschaft Deka erweitert mit,,Deka-
Europadische Souveranitat Aktien™ und ,,Deka-Europaische
Souveradnitat Renten" ihre Produktpalette um zwei aktiv gema-
nagte Themenfonds. Diese setzen auf Unternehmen und Institutio-
nen, die von der Transformation, der zunehmenden wirtschaftlichen

s Unabhangigkeit und Resilienz Europas profitieren kénnen.

© Seit Beginn der 2020er-Jahre ist die Welt gepragt von Umbrichen.
= Vor diesem Hintergrund stehen europaische Markte vor neuen
wirtschaftlichen Herausforderungen, die an den Kapitalmarkten

wiederum groBe Chancen eroéffnen, um den Ausbau eines wider-
standsfahigen europdischen Wirtschaftsraums zu férdern.

Den Schwerpunkt der beiden Deka-Investmentfonds bildet der
Europaische Wirtschaftsraum (EWR) zuzliglich GroBbritannien und
der Schweiz. In diesen Regionen investieren die Fonds ins-
besondere in den vier wichtigsten Themenfelder fiir eine
erfolgreiche Transformation zur europdischen Souveranitat:
Technologie- und Energiesouveranitat, Versorgungsunab-
hangigkeit, Sicherheit und Verteidigung sowie Nahrungs-
mittelproduktion und Gesundheitswesen.

Der Investitionsschwerpunkt des ,Deka-Europaische Souveranitat
Renten" liegt auf Anleihen von Unternehmen, EU-Staatsanleihen
und europaischen supranationalen Emittenten. Ruxin Cui, Fonds-
managerin des Deka-Europadische Souverdnitat Renten, investiert
dabei hauptsachlich in erstklassige Anleihen aus dem Investment-
grade-Bereich. Zur Diversifikation kénnen auch Papiere aus dem
High-Yield-Segment beigemischt werden, deren Anteil maximal ein
Drittel des Fondsvermogens betragt. Das fundamental gemanagte
Portfolio umfasst zwischen 200 und 300 Titel, wobei hochstens
zehn Prozent in wahrungsungesicherter Fremdwahrung investiert
werden dirfen.

Das Anlageuniversum des ,Deka-Europdische Souveranitat Ak-
tien" umfasst circa 600 Unternehmen. Das Portfolio besteht aus
mindestens 70 und héchstens 120 Unternehmen, wobei mindes-
tens 61 Prozent der Aktien aus dem EWR, GroBbritannien und
der Schweiz stammen. Fondsmanager Thomas Jantos investiert
sowohl in Small-, Mid- als auch Large-Caps, die von der Starkung
der wirtschaftlichen Unabhangigkeit Europas profitieren kénnen.
(DFPA/MB) & www.dekade

Finexity startet Plattform fur tokenisierte Infra-
struktur-Anleihen

Das Hamburger Fintech Finexity, Betreiberin einer digitalen
Handelsplatzinfrastruktur fir tokenisierte Wertpapiere, offnet
mit einer neuen Plattform den Markt fir tokenisierte Infrastruk-
tur- und Sachwertanleihen fiir Privatanleger. Uber ,Volksinvest"
sollen Investments ab 50 Euro moglich sein. Zum Start
kénnen Anleger eine tokenisierte Anleihe zur Finanzierung des
Solarparks Ratekau in Schleswig-Holstein zeichnen. Das Projekt
umfasst nach Unternehmensangaben auch einen Batteriespei-
cher. Das Emissionsvolumen liegt bei bis zu 6,1 Millionen Euro,
der Basiszins bei mindestens 5,0 Prozent pro Jahr. Hinzu kommt
eine mogliche erfolgsabhangige Zusatzrendite von bis zu 0,5
Prozent jahrlich. Die Laufzeit betragt 20 Jahre. Die Wertpapiere
werden als elektronische Anleihen nach dem deutschen Gesetz
Uber elektronische Wertpapiere ausgegeben. Durch die Tokeni-
sierung sollen kleinere Anlagebetrage, eine digitale Abwicklung
und geringere Transaktionskosten ermdglicht werden.

Finexity sieht in dem Angebot eine Offnung eines bislang
institutionellen Marktes fiir Privatanleger. Kiinftig sollen
iiber die Plattform auch Immobilien- und Unternehmens-
anleihen angeboten werden. Die technische Abwicklung
erfolgt iliber den bestehenden auBerboérslichen Handels-
platz der Unternehmensgruppe.

Zur Vermarktung kooperiert Volksinvest mit der Egro Medien-
gruppe, die nach eigenen Angaben rund drei Millionen Zeitungs-
exemplare pro Woche verbreitet. Finexity hat nach Unterneh-
mensangaben bislang mehr als 250 Emissionen abgewickelt und
zahlt Uber 84.000 registrierte Nutzer. (DFPA/ABG) ¢

www.finexity.com
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Fondsvertrieb heute:

Das eine tun, das andere nicht lassen

Manche Debatten in unserer Branche kehren so verlass-
lich wieder wie die unterschiedlichen Jahreszeiten. Eine
dieser Debatten: Wird der digitale Vertrieb die persdnliche
Beratung verdrangen - oder umgekehrt?

Nach mehr als drei Jahrzehnten in der Finanzwirtschaft - als
Bankkaufmann, selbststandiger Finanzberater, Geschaftsfihrer
eines auf den AIF-Zweitmarkt spezialisierten Unternehmens und
zuletzt in leitender Vertriebsfunktion auf Anbieterseite - habe
ich dazu eine ziemlich klare Meinung: Es ist die falsche Frage.

Was die Marktdaten zeigen — und was nicht

Das Umfeld macht den Bedarf an guten Vertriebsstrukturen
dringlicher, nicht entspannter. Laut Scope wurden 2025 rund
438 Millionen Euro in geschlossene Publikums-AIF platziert - ein
Rickgang von 23 Prozent gegeniiber dem Vorjahr. Zum Vergleich:
2022 waren es noch Uber 1,2 Milliarden Euro. Als Hauptursache
nennt Scope die anhaltend hohe Attraktivitat festverzinslicher
Anlageformen. Das ist eine zinsbedingte Verschiebung - kein
strukturelles Marktversagen.

Wer ein paar Marktzyklen miterlebt hat,

Nicht weil sie unwichtig ware, son-
dern weil sie unterstellt, man miusste
sich entscheiden. Muss man nicht. Es
kommt auf das Produkt an, auf den
Anleger und auf die Tragweite der Ent-
scheidung. Wer das durchdenkt, landet
immer beim selben Schluss: Das eine
tun - und das andere nicht lassen.

Der digitale Wandel ist Realitat -
auch im Fondsvertrieb

Die Zahlen lassen wenig Interpretati-
onsspielraum. Laut einer Auswertung
der Bewertungsplattform WhoFinance
- gestitzt auf Gber 10.500 Kundenriick-
meldungen aus dem Zeitraum Januar
2024 bis Oktober 2025 - wiinschen sich
nur noch 63 Prozent der Anleger ein
persodnliches Beratungsgesprach. 18,7
Prozent bevorzugen die Videoberatung,
weitere 11,8 Prozent hybride Modelle.
Bei den Jingeren ist der Befund noch
deutlicher: Laut einer BaFin-Umfrage
halten 60 Prozent der 18- bis 45-Jahrigen Social-Media-Angebote
fur eine valide Alternative zur professionellen Beratung. Das ist
kein Trend mehr - das ist der neue Normalzustand.

Bei der WIDe-Gruppe haben wir uns dem nicht verweigert, son-
dern dazugestellt. Der ,WIDe Fonds 10” ist Uber die Plattform
Walnut Live durchgangig digital zeichenbar: Videoberatung,
gemeinsames Durcharbeiten der Unterlagen im Co-Browsing,
rechtssichere E-Zeichnung - alles in einem Prozess, ohne Papier,
ohne Postlauf. Unsere Vertriebspartner betreuen damit heute
Mandanten, die sie vor fiinf Jahren geografisch gar nicht erreicht
hatten. Das ist kein Pilotprojekt mehr. Das ist Praxis.

Wo digitale Werkzeuge an ihre Grenzen stoBBen

Und doch: Ein KAGB-regulierter geschlossener Publikums-AIF
ist eben kein ETF-Sparplan. Wer 20.000 Euro oder mehr in eine
Kommanditbeteiligung investiert und sein Kapital fir zehn Jahre
und langer bindet, trifft eine Entscheidung von echter Tragweite.
Drei Fragen mussen vorher beantwortet sein — nicht aus Blro-
kratie, sondern aus Vernunft: Passt die Kapitalbindungsdauer
zur Lebenssituation des Anlegers? Ist das Risikoprofil verstan-
den - nicht nur gelesen? Und: Fugt sich die Beteiligung sinnvoll
ins Gesamtportfolio?

Eine digitale Zeichnungsstrecke kann diesen Prozess strukturie-
ren, beschleunigen und rechtssicher dokumentieren. Die inhaltli-
che Beratung ersetzt sie oft nicht allein. Das ist kein Vorwurf an
die Technik, das ist eine nlichterne Feststellung. Software kann
viel. Ein Gesprach, das Vertrauen aufbaut, die richtigen Fragen
stellt und die Lebenssituation des Mandanten ernst nimmt, kann
sie nicht ersetzen. Gerade bei erklarungsbedurftigen Produkten,
komplexeren Strategien und groBeren Investitionssummen bleibt
der personliche Kontakt unverzichtbar — und ihn aktiv vorzuhal-
ten, ist Pflicht jedes ernsthaften Anbieters.

,Wir investieren seit Jahren in echte Objekte, echte Werte und
echte Transparenz gegenliber unseren Vertriebspartnern und
Anlegern. Dass wir jetzt auch in echte digitale Prozesse inves-
tieren, ist flr uns keine Kurskorrektur — es ist die konsequente
Fortsetzung desselben Anspruchs®, sagt Dieter Lahner, ge-
schaftsfliihrender Gesellschafter der WIDe-Gruppe.

Max Dachs, Geschaftsfuhrer Vertrieb der WIDe-
Gruppe

kennt dieses Muster: Wenn Tagesgeld
vier Prozent bringt, schauen die Anle-
ger nicht auf Sachwerte. Fallt der Zins,
kehrt das Geld zurick — und mit ihm die
Erinnerung daran, dass Wohnimmobili-
en aus den 1990er-Jahren und laufen-
de Mietertrage etwas bieten, was kein
Geldmarktkonto kann. Fur 2026 erwartet
Scope eine Erholung. Wer dann mit ei-
nem Uberzeugenden Produkt und einer
schlagkraftigen Vertriebsstruktur am
Markt steht, wird die Welle reiten. Wer
beides erst aufbauen muss, schaut zu.

Hybride Modelle - nicht Kompro-
miss, sondern Kompetenz-erwei-
terung

Foto: Unternehmen

Walnut zeigt, wie das praktisch funktio-
niert. Die Plattform ist nicht als Ersatz
flr das Beratungsgesprach gebaut, son-
dern als dessen digitale Verlangerung.
Der Berater kann seinen Mandanten per
Video beraten, die Unterlagen gemeinsam durcharbeiten, den
Zeichnungsschein digital ausfillen und rechtssicher unterzeich-
nen lassen. Wer personlich beim Kunden sitzt, nutzt dasselbe Tool
vor Ort am Bildschirm. Kein ,entweder-oder™ - ein Werkzeug,
das sich dem Berater anpasst, nicht umgekehrt.

So verstehen wir das bei WIDe. Digitale Infrastruktur ist fiir uns
kein Selbstzweck und schon gar kein Marketing-Statement. Sie er-
offnet unseren Partnern Reichweite, macht Prozesse schlanker und
sorgt fur lickenlose Dokumentation. Gleichzeitig investieren wir in
das, was Technik nicht leistet: Schulungen, Vertriebsunterlagen,
den personlichen Austausch. Ein Berater, der sein Produkt kennt
und seinem Mandanten gegenliber Verantwortung tragt, lasst
sich durch keine Software ersetzen. Das war so - und bleibt so.

Fazit: Kein ,,entweder-oder", sondern ein ,sowohl-als-auch"

Als Geschaftsfihrer Vertrieb der WIDe-Gruppe und der DFI
Vertriebs GmbH stehe ich taglich fir beides ein: fiir ein Produkt
mit substanziellem Track-Record und flir Vertriebsstrukturen, die
nicht stehenbleiben. Beides hat in unserem Haus Tradition. Kon-
servative Ankaufskriterien, ein unabhangig verwahrtes Portfolio
und ein Management, das auch in schwierigen Phasen Haltung
gezeigt hat - das sind bei uns keine Hochglanzformulierungen,
sondern Arbeitsalltag.

Die Anbindung an Walnut ist Ausdruck derselben Haltung: mit
der Zeit gehen, ohne den Boden unter den FliBen zu verlieren.
Der entscheidende Baustein bleibt der qualifizierte Vertriebspart-
ner - der Vertrauen aufbaut, Verantwortung tragt und sowohl
digital als auch personlich liefern kann. Wer beides beherrscht,
wird im Sachwertfondsvertrieb der ndchsten Jahre vorne dabei
sein. Davon bin ich Uberzeugt - nicht aus Optimismus, sondern
aus Erfahrung. Das eine tun, das andere nicht lassen: Es gibt
schlimmere Maximen fir unser Geschaft. &

Max Dachs ist Geschéaftsfuhrer Vertrieb der WIDe Wertimmaobilien Deutschland Grup-
pe und der DFI Vertriebs GmbH, Ebermannstadt. Die WIDe Wertimmobilien Deutschland
Gruppe verwaltet geschlossene alternative Investmentfonds (AIF) mit Schwerpunkt der
Assetklasse Wohnimmobilien - aktuell in Platzierung der ,WIDe Fonds 10”.
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Aus asuco entsteht die azm Investment GmbH

Aus der asuco-Unternehmensgruppe, Spezialistin fir Investitionen
im Fonds-Zweitmarkt, ist mit der Kapitalverwaltungsgesellschaft
(KVG) azm Investment GmbH die azm-Unternehmensgruppe her-
vorgegangen, die zuklinftig geschlossene Spezial-AIF nach dem
KAGB auflegen wird.

Die azm Investment GmbH bleibt unter Nutzung des langjahrigen
asuco-Know-hows der Investition am Zweitmarkt flir geschlossene
Immobilienfonds treu. Die neue Firmierung und strukturelle Un-
abhangigkeit lasst den Schritt in die regulierte Welt erkennen und
erleichtert die Abgrenzung zum Bestandsgeschaft.

Im Gesprach mit EXXECNEWS erlau-
tert asuco- und azm-Geschéftsfihrer Paul
Schloz die Griindung von azm Investment:
~Insbesondere aus unserem Partnerkreis
wurden wir bestdrkt, uns mit der Griin-
dung einer eigenen KVG dem AIF-Be-
reich, den alternativen Investmentfonds,
zu Offnen. Im Juni wird nun unser erster
geschlossener Spezial-AIF in den Vertrieb
gehen."

azm - wie bereits asuco — werde sich auch
in Zukunft auf geschlossene Immobilien-
fonds konzentrieren. ,Der Zweitmarkt, besonders fiir die so-
genannten Altfonds, wird immer wichtiger: Die Fonds werden
dlter, die Anleger werden é&lter und viele wollen, missen wieder an
die in den Fonds gebundene Liquiditdt", sagt Schloz: ,Hinzu kommt,
dass Erben oft eine andere Vermdégensstruktur anstreben und um-
schichten wollen." Anteile an Publikums-AIF und an den noch jungen
ELTIFs stehen beim Zweitmarkt weniger im Fokus, so Schloz.

Die asuco Fonds GmbH mit einem platzierten Kapital von
iiber 700 Millionen Euro werde weiterhin am Zweitmarkt
aktiv bleiben. ,asuco wird auch in Zukunft grundsétzlich Schuld-
verschreibungen anbieten, da diese zuweilen einen anderen Inves-
torenkreis ansprechen als AIF", sagt Schloz. (DFPA/LJH) &

www.azm-investment.de

Paul Schloz

Swiss Life Deutschland erwirbt Telis Gruppe

Mit dem Erwerb der Telis Unternehmensgruppe mit Sitz in Re-
gensburg treibt Swiss Life Deutschland das Wachstum voran.
Die Telis Unternehmensgruppe zahlt zu den Top 5 der deutschen
Allfinanzvertriebe mit rund 1.800 lizenzierten Beratern sowie ins-
gesamt Uber 350 Mitarbeitenden in der Zentrale und erzielte 2025
Gesamterldse von tber 200 Millionen Euro. Durch die Akquisition
von Telis erweitert Swiss Life Deutschland ihre aus den Finanzbe-
ratungsunternehmen Swiss Life Select, tecis, Horbach Wirt-
schaftsberatung und ProVentus bestehende Finanzberatungsor-
ganisation. Mit jahrlichen Gesamterlosen von insgesamt iiber
einer Milliarde Euro (Stand 2025, unter Hinzuziehung von Telis)
festige Swiss Life Deutschland ihre Position als ein fihrendes Fi-
nanzberatungsunternehmen in Deutschland. Zum Kaufpreis haben
beide Seiten Stillschweigen vereinbart. Das Closing soll nach Erhalt
aller behdrdlichen Zustimmungen im dritten Quartal 2026 erfolgen.
Swiss Life Deutschland erweitert ihre Vertriebsbasis von
bislang rund 6.200 lizenzierten Beratern auf rund 8.000
Beratende. Darliber hinaus bindet Swiss Life Deutschland auch
die Telis-Schwesterunternehmen Deutsches Maklerforum (DMF)
und Dema Deutsche Versicherungsmakler (Dema) und so-
mit erstmals maklerbasierte Geschaftsmodelle in die eigene Ver-
triebsorganisation ein. (DFPA/MB) & wwwsuwisslife.de

germanBroker und Charta Bérse fusionieren

Die germanBroker.net AG (gBnet) und die Charta Borse fiir
Versicherungen AG (Charta) planen die Verschmelzung auf eine
gemeinsame Organisation und bindeln damit kiinftig ihre Krafte.
Mit der Verschmelzung verfolgen gBnet und Charta das klare
Ziel, die Position unabhangiger Versicherungsmakler nachhaltig
zu starken.

,Unsere gemeinsame Botschaft ist eindeutig: Wir wollen die mak-
lereigene Perspektive weiter festigen und ausbauen", erklart Ulrich
Neumann, Vorstand Charta. ,Es ist unser Anspruch, dauerhaft
eine echte Alternative zu bieten, damit Makler auch in Zukunft ihre
Unabhéngigkeit bewahren kénnen." Ein wesentlicher Treiber fir
den Zusammenschluss ist die zunehmende Dynamik im technolo-
gischen Wettbewerb innerhalb der Branche. Die Anforderungen an
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Zum 1. Juni 2026 wurde Oliver Lang
(58) in die Geschaftsfliihrung der HEP
Vertrieb GmbH, Vertriebsgesellschaft
des Solarfonds Spezialisten HEP Ka-
pitalverwaltung, berufen. Er fihrt das
Unternehmen kinftig gemeinsam mit
Thorsten Eitle. Lang ist seit Mai 2025
als Leading Expert Business Develop- |
ment Sales fiir die HEP Vertrieb GmbH |

tatig.

Oliver Lang

Er hat in dieser Funktion maBgeblich

den Vertrieb von Investment-Produkten und Investment-
fonds vorangetrieben und wichtige Impulse fir die strategi-
sche Weiterentwicklung des Vertriebs gesetzt. Lang verflgt
Uber langjahrige Expertise im Finanzdienstleistungs- und
Investmentbereich. In der Vergangenheit verantwortete er
in fiUhrenden Positionen - unter anderem bei der BCA AG,
Jung, DMS & Cie. sowie blau direkt — den Auf- und Ausbau
von Investmentgeschaftsfeldern, die strategische Entwicklung
im B2B-Vertrieb, die Digitalisierung von Investmentprozessen
sowie den Ausbau von Beziehungen zu institutionellen Part-
nern, Pools und unabhangigen Finanzvermittlern. ¢

Dr. UIf Spessert wurde mit Wirkung
zum 1. Januar 2027 zum Chief Finan-
cial Officer (CFO) der OVB Holding
bestellt. Spessert verfligt Uber lang-
jahrige Erfahrung im Versicherungs-
und Finanzumfeld sowie Uber ausge-
wiesene Expertise in den Bereichen
Finanzsteuerung, Rechnungslegung
und Versicherungsrecht.

Foto: Unternehmen

Derzeit ist er als Chief Financial Of-
ficer der Markel Insurance tatig, ei-
nem europaischen Spezialversicherer
der Markel Group mit Niederlassungen in den Niederlanden,
Frankreich, Spanien, der Schweiz, Irland und dem Vereinigten
Konigreich. Vor seiner Tatigkeit bei Markel war er in verschie-
denen leitenden Funktionen bei AXA XL, XL Catlin und Catlin
tatig. Neben seiner Tatigkeit als CFO lehrt Spessert derzeit
an der Technischen Hochschule Kéln im Versicherungsstu-
diengang Steuerrecht und ist zudem ehrenamtlich als Han-
delsrichter tatig. e

UIf Spessert

Peter Reichel wurde zum Chief Invest-
ment Officer der Finanzgruppe Oddo
BHF ernannt. In seiner neuen Rolle als
Mitglied des Global Investment Com-
mittee gestaltet er die Anlagepolitik der
Bank mit, verantwortet die strategische
Asset Allocation mit und leitet das In-
vestment Office.

ternehmen

Daruber hinaus Uubernimmt er die Ka-
pitalmarktkommunikation gegenlber pqier reichel
Kundinnen und Kunden sowie Medien.

Zuletzt war Reichel als Managing Direc-

tor und Client CIO bei Anthos Fund & Asset Management in
Amsterdam fir die DACH-Region verantwortlich. In dieser
Funktion verantwortete er die strategische Ausrichtung und
die Portfoliokonstruktion fir institutionelle Investoren. Zuvor
war er unter anderem bei BlackRock und Berenberg in leiten-
den Positionen tatig. ¢

digitale Plattformen, Prozesse und Services steigen kontinuierlich.
,Wir befinden uns in einem intensiven Technologiewettbewerb. Die
damit verbundenen Herausforderungen lassen sich langfristig nicht
mehr im Alleingang bewadltigen", so Hartmut Goebel, Vorstand
gBnet: ,Durch die Biindelung unserer Ressourcen und Kompeten-
zen schaffen wir die Grundlage, um unser Dienstleistungsangebot
gezielt auszubauen und gleichzeitig auch die digitale Unabhéngigkeit
unserer Partnermakler zu sichern."

Die Arbeitsplatze und Standorte beider Unternehmen bleiben erhal-
ten. Die Hauptversammlungen beider Unternehmen werden Ende
Juni Uber die Fusion entscheiden. Vorbehaltlich der Zustimmung
der Maklereigentiimer erfolgt die Verschmelzung rickwirkend zum
01. Januar 2026. (DFPA/LJH) @ www.germanbrokernet, www.charta.de
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Shopping-Center: Mehr Flache bei gleicher Anzahl

Die Shopping-Center-Landschaft in Deutschland ist weiterhin in
Bewegung. Ein Grund dafilr ist laut Forschungs- und Beratungs-
institut EHI Retail Institute die Neuerdffnung des Westfield
Hamburg-Uberseequartiers im vergangenen Jahr. Das Leuchtturm-
projektist eines von zwei neuen Centern in der EHI-Datenbank, die
deutschlandweit mehr als 500 Center zahlt. ,Die Gesamtfldche der
Shopping-Center ist leicht gestiegen und immer mehr Center ar-
beiten an einem Gesamtkonzept, das (iber die reine Retail-Funktion
hinausgeht. Mischnutzungen mit Freizeitangeboten, Gesundheits-
versorgung oder beispielsweise Biiros gehéren in vielen Centern
schon lange zum Nutzungsmix, Tendenz steigend", erklart Lena
Knopf, Leiterin des Forschungsbereichs Immobilien & Expansion.
Mit 506 Shopping-Centern bleibt die Anzahl in Deutschland zum
zweiten Mal in Folge unverdndert (Stand: 1. Januar 2026). Neu
hinzugekommen sind das Uberseequartier in Hamburg und der
Drewespark in Wismar. Auf der anderen Seite fallen zwei Objekte
aus der Statistik, da sie die gesetzten Definitionsgrenzen (unter
anderem eine MindestgréBe von 10.000 Quadratmeter Retail-Miet-
flache) nicht mehr erfiillen. Trotz gleichbleibender Centerzahl sei
eine Entwicklung am Markt zu beobachten. Die Gesamtflache aller
Center vergroBert sich - nicht zuletzt durch das neue Hamburger

Uberseequartier — um drei
Prozent auf 17,2 Millionen
Quadratmeter. Auch die
Retail-Mietflache wachst
leicht um 0,3 Prozent auf
13,1 Millionen Quadrat-
meter. Insgesamt liegen
46 Prozent der Shopping-
Center in den Innenstad-
ten, 39 Prozent in einem
Stadtteil und 15 Prozent
auf der grinen Wiese.
Beim Blick auf die Neuer- Lena Knopf

offnungen zwischen 2015 und 2025 verfestigt sich dieses Bild: Von
den 36 neuen Centern in diesem Zeitraum befinden sich 21 in der
Innenstadt (58 Prozent), 14 in Stadtteilen (39 Prozent) und mit
dem EEC Edingen-Neckarhausen lediglich ein Center auf der griinen
Wiese. Nach wie vor besitzen sieben Vertriebslinien mehr als 200
Filialen in Centern. Zu den Top-3 zahlen unverandert Deichmann
(288 Geschéafte), Ernsting’s Family (261) und dm-drogerie markt
(237). (DFPA/MB) & wwwehiorg

Aengevelt sieht Wachstumsmarkt fiir Defence Properties

Der Verteidigungssektor wird der-
zeit massiv ausgebaut und mit
ihm die Nachfrage nach Immobili-
en. Bundeswehr und Zulieferer
benétigen Biiro-, Gewerbe- und
Logistikflachen mit teils sehr
speziellen Anforderungen. DIP-
Partner Aengevelt Immobilien
hat dazu bereits zahlreiche Defence
Properties vermittelt und sieht
einen stark wachsenden Markt.
Angesichts zunehmender geopo-
litischer Spannungsherde haben
Bundesregierung und Bundestag
beschlossen, die Unabhangigkeit und die Verteidigungsbereitschaft
Deutschlands deutlich zu verbessern. Dazu wurden bekanntlich
unter anderem die Einrichtung eines milliardenschweren Infrastruk-
tur- und Sondervermdgens beschlossen und die Schuldengrenze
gelockert. Nach den bereits erfolgten Grundgesetzéanderungen
wird das Volumen der Verteidigungsausgaben von 71,0 Milliarden
Euro im Jahr 2024 Schritt fir Schritt auf 152,8 Milliarden Euro im
Jahr 2029 ansteigen. Die Ausgaben flr die militarische Beschaf-
fung steigen dabei tiberproportional, und zwar von 20,4 Milliarden
Euro im Jahr 2024 auf 47,9 Milliarden Euro bereits im Jahr 2026.
Die Truppenstarke der Bundeswehr soll bis 2029 um 44 Prozent
von rund 181.000 aktiven Soldaten auf 260.000 erhoht werden.

Diese Beschliisse werden bewirken, dass die Bundeswehr
selbst mehr Flachen und Immobilien benodtigt, beispiels-
weise fiir Kasernen, Stiitzpunkte, Ubungsgelinde oder Cy-

Foto: Unternehmen

~ Chiara Aengevelt

Private Equity: Geopolitik verschiebt Wertschopfung

Geopolitische Unsicherheit wird im europaischen Priva-
te-Equity-Markt zur zentralen Belastung fiir Renditen und
Wertsteigerung. Gleichzeitig verschiebt sich das Wachstum
der Portfoliounternehmen zunehmend hin zu operativen
Verbesserungen. Das Beratungsunternehmen Alvarez & Mar-
sal sieht in seiner ,,European Value Creation Survey 2026
geopolitische Volatilitat fir 62 Prozent der Befragten als groBte
Herausforderung, gefolgt von Zdllen sowie Inflation und Zinsniveau
(je 58 Prozent). Operative Effizienz treibt das EBITDA-Wachstum
starker als friher: Margenverbesserungen machten 2025 bereits
51 Prozent des Wachstums aus, nach 21,5 Prozent vor 2023. Der
Beitrag des Umsatzwachstums sank im gleichen Zeitraum deutlich.

Auch der Exit-Markt bleibt angespannt. Zwar sind 61 Prozent der
Investoren optimistisch fiir 2026, doch 43 Prozent setzen
verstarkt auf Continuation Funds und Sekundarmarkttrans-
aktionen - fast doppelt so viele wie im Vorjahr. Nur noch
sieben Prozent akzeptieren niedrigere Bewertungen bei
Verkaufen. Parallel steigt der Einsatz von KI in Value-Creation-
Programmen deutlich auf 63 Prozent nach 41 Prozent im Vorjahr.
Genutzt wird sie vor allem fir Datenanalyse, Effizienzsteigerung
und Finanzprozesse. Als gréBte Hirde gelten Kosten und unklare

berabwehrzentren. Bis zum 1. Juli 2027 werden allein 24
neue Musterungszentren in ganz Deutschland eroffnet. Laut
Infrastrukturbericht 2024 der Bundeswehr liefen bereits 2024
rund 8.000 staatlich verantwortete InfrastrukturbaumaBnahmen
mit einem Projektvolumen von circa 1,6 Milliarden Euro; far 2025
sind 1,7 Milliarden Euro angesetzt, und die Planungen sehen eine
jahrliche Steigerung des Projekt- und Bauvolumens von zehn bis
20 Prozent vor.

Die Dynamik zeige sich auch in konkreten GroBabschlissen: Laut
Logivest lagen die Neubauprojekte fiir die Riistungs- und
Zuliefererindustrie 2023 noch unter 10.000 Quadratmetern;
2024 verzehnfachte sich das Neubauvolumen. Noch gréBer
ist der Zusatzbedarf an Gewerbe-Logistik- und Blroimmobilien bei
den Zulieferern, die Fahrzeuge, Gerate, Waffensysteme, Ausris-
tung und Munition produzieren. Der Logistikspezialist Garbe
Industrial erwartet allein dadurch einen zusidtzlichen Bedarf
an Industrie- und Logistikflachen im Umfang von zehn bis
20 Millionen Quadratmeter. Chiara Aengevelt, geschaftsfiih-
rende Gesellschafterin Aengevelt Immobilien: ,Defence Properties
entwickeln sich zu einem der dynamischsten Wachstumssegmente
im deutschen Immobilienmarkt. Der massive Ausbau der Bundes-
wehr und der Rlstungsindustrie erzeugt einen Flachenbedarf, der
in Dimension und Geschwindigkeit bedeutend ist. Fiir Investoren
bieten langfristige, stabile Mietvertrédge mit der éffentlichen Hand
oder starken Industriepartnern eine attraktive Perspektive. Eigen-
tiimern geeigneter Liegenschaften wiederum erdffnet das Segment
attraktive Verkaufsoptionen, insbesondere auch im Falle nicht mehr
betriebsnotwendiger Betriebsimmobilien." (DFPA/MB)
www.aengevelt.com

Renditen (60 Prozent). Zudem beschleunigt sich die Umsetzung: 58
Prozent der Investoren starten Wertsteigerungsprogramme bereits
innerhalb der ersten 100 Tage. Dennoch verfehlen laut Studie 65
Prozent ihre Ziele teilweise deutlich. (DFPA/ABG) &

https:

Verantwortlich i.S.d. HH Pressegesetzes:
EXXECNEWS Verlags GmbH
Alsterdorfer Str. 245, 22297 Hamburg

www.germany-alvarezandmarsal.com

Chef v. Dienst: Axel Zimmermann

Marketing/Anzeigen: Achim Griesel
E-Mail: Redaktion@exxecnews.de

Tel.: +49 (0)40/ 50 79 67 60
Fax: +49 (0)40/ 50 79 67 62

E-Mail: redaktion@exxecnews.de
Herausgeber: Dr. Dieter E. Jansen (DJ)

Verantwortlich fiir diese Ausgabe:
Leo J. Heinl (LJH)

Redaktion: Melanie Bobrich (MB),
Achim Griesel (ABG), Leo J. Heinl (LJH), Axel
Zimmermann (AZ)

Autoren: Max Dachs

Grafik & Reinzeichnung: Silveria Grotkopf,
Axel Zimmermann

Preis: 2,50 €.
Néachste Ausgabe: 15. Juni 2026

is: Namentlich gekennzeil Beitrége geben
die Meinung des Verfassers und nicht unbedingt die der
Redaktion wieder.
©EXXECNEWS sind samtliche Rechte vorbehalten.
Nachdruck, Ubernahme in elektronische Medien oder auf
Internetseiten - auch auszugsweise - nur mit schriftlicher
Genehmigung des Verlages.
Gilltige Anzeigenpreise vom 01.01.2026.

Foto: Unternehmer




Nr. 12
01. Juni 2026

EXXECH VS 2

(J . .
Ej FUR SIE GELESEN » FACHPRESSE * STUDIEN/REPORTS « BUCHER

UBS analysiert Anlageverhalten
Family Offices setzen auf Resilienz

Um sich auf anhaltende geopolitische und wirtschaftliche Unsi-
cherheit vorzubereiten, setzen Family Offices setzen zunehmend
auf Resilienz, Diversifizierung und langfristige thematische Anla-
gechancen. Das ist das Ergebnis des ,UBS Global Family Office
Report 2026" des Vermdgensverwalters UBS.

Fir den Bericht wurden 307 Family-Office-Kunden weltweit mit
einem durchschnittlichen Nettovermégen von 2,7 Milliarden US-
Dollar zu Herausforderungen und Chancen befragt, mit denen sie
aktuell konfrontiert sind. ,Der Bericht zeigt, dass Family Offices
ihre Portfolios weiterhin auf besonnene Weise anpassen. Sie di-
versifizieren (ber Anlageklassen, Wéhrungen und Regionen hinweg
und halten zugleich an langfristigen Themen wie kinstlicher Intel-
ligenz fest, wenn auch mit gréBerer Selektivitidt", sagt Benjamin
Cavalli, Head of Strategic Clients & Global Connectivity at UBS
Global Wealth Management. ,Viele erwédgen, ihr Engagement im
US-Dollar zu reduzieren oder regional stérker zu diversifizieren.
Dennoch machen nordamerikanische Anlagen weiterhin den gréBten
Anteil der Allokationen aus."

Zum ersten Mal wollen 60 Prozent der Family Offices in
den kommenden zwdlf Monaten ihre strategische Asset-
Allokation anpassen. Das ist der héchste Wert, den UBS im
Rahmen des ,Global Family Office Reports"® bisher erfasst hat.
Entwickelte Markte bilden weiterhin das Rickgrat der Portfolios,
doch Investitionen verschieben sich schrittweise in Richtung Aktien
aus Schwellenlandern und alternative Anlagen wie Infrastruktur.
Zugleich wird das Engagement in Immobilien reduziert. Insgesamt
setzen Family Offices bei der Diversifizierung eher auf gezielte
Anpassungen. Das entspricht einer disziplinierten und langfristig

orientierten Anlagephilosophie. 1
Der Bericht zeige eine deutliche

Verschiebung bei der Positionierung von Wahrungen. 65 Prozent
der Family Offices erwarten, dass das Vertrauen in den Sta-
tus des US-Dollars als Reservewdhrung sinkt, und bewerten
ihr Engagement in US-Dollar lautenden Anlagen neu. Mehr
Family Offices fiihren deshalb Strukturen ein, die sich auf mehr als
eine Wahrung stitzen. Hierbei gelten der Euro und der Schweizer
Franken als bevorzugte Alternativen.

KI bleibt Anlagethema Nummer eins

Kunstliche Intelligenz (KI) bleibt weltweit das fiihrende Anlagethe-
ma. 65 Prozent der Family Offices haben bereits entlang der ge-
samten Wertschdpfungskette investiert, darunter in Rechenzent-
rumsinfrastruktur, Softwareplattformen und Halbleiterhersteller.
Trotz Bedenken zu den aktuellen Aktien-Bewertungen pla-
nen Family Offices, ihr Engagement beizubehalten oder
auszubauen, wobei sie Chancen mit Resilienz verbinden.
,Klnstliche Intelligenz bleibt das prdgende Anlagethema dieses
Jahrzehnts", sagt Yves-Alain Sommerhalder, Head of Global
Wealth Management Solutions bei UBS. ,Family Offices gehen das
Thema sowohl mit Uberzeugung als auch mit Selektivitdt an und
suchen nach Chancen entlang der gesamten Wertschépfungskette,
wobei sie langfristiges Wachstumspotenzial und Risikodisziplin in
Einklang bringen." Dem Bericht zufolge investieren Family Offices
in Energie und Rohstoffe (37 Prozent), Infrastruktur (37 Prozent)
und KI-gestlitzte Gesundheitsversorgung (33 Prozent). Sie erken-
nen damit das breitere Okosystem an, das notwendig ist, um die
Verbreitung von KI zu unterstitzt und auszuweiten. (DFPA/MB)

€ www.ubs.com

Investmentgesellschaft Capital Group analysiert globale Ausschiittungen

Weltweite Dividenden steigen auf Rekordhoch

Im ersten Quartal 2026 sind die weltweiten Dividenden auf einen
Rekordwert gestiegen: Auf Gesamtbasis sind sie um 8,2 Prozent
auf 419 Milliarden US-Dollar geklettert. Beglinstigt wurde dies
durch Wechselkurseffekte und hohe einmalige Sonderdividenden.
Dies geht aus dem ,Dividendenradar® der Investmentgesellschaft
Capital Group hervor, einem Teil der ,Capital Group Global Equity
Study". Die zugrunde liegende Kernwachstumsrate lag im ersten
Quartal im Jahresvergleich bei 5,2 Prozent - ein reprasentativeres
MaB fur die Dividendenentwicklung, das sich auch im mittleren
Dividendenwachstum je Aktie widerspiegelte. Wichtigster Wachs-
tumstreiber waren Bergbauunternehmen: Eine Wende im
Rohstoffzyklus fiihrte dazu, dass sie nach Jahren von Kiir-
zungen infolge schwacher Profitabilitat im ersten Quartal
ein Fiinftel des globalen Anstiegs ausmachen -insbesondere
Goldminenunternehmen zeigten Starke. Allgemeine Finanz-
werte (plus 16,2 Prozent), Halbleiter (plus 10,2 Prozent), Software
(plus 9,5 Prozent) und Maschinenbau (plus 8,9 Prozent) verzeich-
neten ebenfalls ein starkes bereinigtes Wachstum. Die drei groBten
ausschiittenden Sektoren im ersten Quartal - Pharmaunternehmen,
Banken und Energieunternehmen - steigerten ihre Ausschittungen
langsamer als der Gesamtmarkt. Die Dividenden im Energiesektor
stiegen lediglich um 3,1 Prozent, was den Druck auf die Gewinne
bereits vor der Olkrise sowie die Auswirkungen von Aktienriick-
kaufen widerspiegelt. Die Ausschittungen der Banken wurden
insbesondere durch Kirzungen in China, Brasilien und Schweden
belastet. Die Dividenden im Pharmasektor stiegen bereinigt um
Sondereffekte um 4,3 Prozent. Kein Unternehmen im Capital Group
Index nahm Kurzungen vor, einige der groBten Dividendenzahler
erhdhten ihre Ausschittungen jedoch nur geringflgig.

Regionale Trends: Deutschland verzeichnet gestiegene
Dividenden

Unter den groBen Regionen wurde das starkste Wachstum in Aus-
tralien, Indien, den USA und Kanada verzeichnet, wahrend das
Vereinigte Konigreich, Europa und China schwacher abschnitten.
In Deutschland erreichten die Dividenden im ersten Quartal
2026 7,5 Milliarden US-Dollar, nach 6,0 Milliarden US-Dollar
im ersten Quartal 2025. Dies entspricht einem Gesamtwachs-
tum von 25,8 Prozent und einem Kernwachstum der Dividenden
von 11,4 Prozent. Damit lag Deutschland deutlich iber dem Kern-
wachstum von Europa ex UK von 3,4 Prozent sowie dem globalen
Durchschnitt von 5,2 Prozent im ersten Quartal. Das Wachstum
wurde teilweise durch wiederaufgenommene Ausschiittungen im

Alexandra Haggard

Industriesektor unterstutzt, wahrend der starkere Euro im Ver-
gleich zum ersten Quartal 2025 das ausgewiesene Wachstum
zusatzlich beglinstigte. Fiir den weiteren Verlauf des Jahres
2026 belasst Capital Group seine Dividendenprognose bei
2,20 Billionen US-Dollar, was einem Gesamtwachstum von
5,1 Prozent im Jahresvergleich entspricht. Sonderdividenden
und Wechselkurse leisten jedoch einen groBeren Beitrag als erwar-
tet, was auf ein Kernwachstum von 4,7 Prozent hindeutet - leicht
unterhalb der Gesamtwachstumsrate. Alexandra Haggard, Head
of Asset Class Services flir Europa und Asien-Pazifik bei Capital
Group, kommentiert: ,Diese Entwicklungen zeigen, dass aktive
Manager mit umfassenden Research-Kapazitdten zunehmend gut
positioniert sind, um Unternehmen zu identifizieren, die lUber die
Féhigkeit und den Willen verfiigen, Dividenden langfristig zu zah-
len und zu steigern. In den vergangenen zehn Jahren haben sich
die globalen Dividenden mehr als verdoppelt, unterstiitzt durch
steigende Unternehmensgewinne und eine breiter verankerte Divi-
dendenkultur in den verschiedenen Mérkten. Der Beginn in das Jahr
2026 war ermutigend - selbst angesichts zunehmender geopoliti-
scher Unsicherheit sowie anhaltendem Kosten- und Energiedruck.
Wéhrend diese Herausforderungen die Kosten einiger Unternehmen
erhéhen, kénnen dividendenzahlende Aktien zur Stabilisierung von
Portfolios beitragen, wenn die Markte volatiler werden. In diesem
Umfeld sind fundiertes Research und Selektivitdt entscheidend,
und aktive Manager sind gut positioniert, um jene Unternehmen
zu identifizieren, die ihre Dividenden langfristig aufrechterhalten
und steigern kénnen." (DFPA/MB). & www.capitalgroup.com

Foto: Unternehmen



